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Premier trimestre 2005 :  
Stabilité des ventes à devises constantes 

 
 
 
MARCY L'ETOILE, le 20 avril 2005 – bioMérieux, acteur majeur du diagnostic in vitro, annonce 
aujourd'hui ses ventes pour le premier trimestre de l'exercice 2005. 
 
Au premier trimestre 2005, le groupe a enregistré un chiffre d'affaires de 227,6 millions d'euros 
équivalent, hors effets de change, à celui du premier trimestre 2004 qui s'était établi à 229,3 
millions d'euros. 
 
La stabilité des ventes s'explique en grande partie par le caractère exceptionnel du 1er trimestre 
2004 au cours duquel la société avait enregistré une progression particulièrement soutenue de 
son activité (+8,9% à parités constantes), due à une conjonction d’éléments favorables : 
équipement des centres de transfusion nord-américains en instruments d’hémoculture et 
facturation d’importants appels d’offres en Chine et en Amérique Latine. 
 
 

(en millions d'euros)  T1 
2005 

T1  
2004 * Variation 

 
Variation 
(hors effet de 

change) 
 

Europe (1) 135,3 133,3 +1,5 % +1,0 % 

Amérique du 

Nord 
56,7 59,7 -5,0 % -1,1 % 

Asie-Pacifique (2) 22,2 22,7 -1,8 % -0,1 % 

Amérique Latine 13,4 13,6 -1,8 % -1,7 % 

TOTAL 227,6 229,3 -0,7 % +0,2 % 
 
* Mise en harmonie avec les nouvelles normes comptables IFRS 
(1) y compris le Moyen-Orient et l'Afrique 
(2) y compris l’Inde, auparavant reportée avec l’Amérique Latine 

 
 
En terme géographique, les niveaux d'activité ont été contrastés selon les différentes 
régions. 

 
� En Europe, où la société réalise 59% de son chiffre d'affaires, l’activité augmente 

légèrement (+1% à devises constantes) et la société renforce ses positions dans le 
domaine de la bactériologie, grâce notamment au lancement très encourageant de 
VITEK®2 Compact. La France retrouve une croissance positive (+2%) au premier 
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trimestre. L'Allemagne et l'Espagne poursuivent leur progression. En revanche, les ventes 
en Italie et au Royaume Uni sont affectées par une concurrence plus vive sur le marché 
des immunoessais ainsi que sur celui de la coagulation pour le marché anglais. 

� En Amérique du Nord (25% du CA global), les ventes affichent un recul, hors effet de 
change, de 1,1% par rapport au 1er trimestre 2004, du à l’effet de base mentionné 
précédemment. La gamme d’hémoculture BacT/Alert® a enregistré de bonnes 
performances dans les applications cliniques ainsi que la gamme VIDAS® (+14%) dans les 
Physician Office Labs et dans les salles d’urgence avec le paramètre D-Dimer. En revanche, 
les ventes ont été pénalisées par des retards de livraison liés au renforcement des 
contrôles de qualité mis en place suite aux inspections de la FDA en 2004. 

� Dans la zone Asie-Pacifique (10% du CA global), l'activité confirme son redressement au 
Japon avec une augmentation des ventes de 4%, notamment en bactériologie. Le report 
au 2ème trimestre de certaines facturations d'instruments dans le cadre d'appels d'offres a 
pesé sur le niveau d'activité en Chine. 

� En Amérique Latine, zone qui contribue pour 6% au chiffre d'affaires global, les ventes 
ont connu des progressions à deux chiffres en Argentine et au Chili. En revanche, l'activité 
au Brésil et au Mexique n'a pas bénéficié des appels d’offres particulièrement élevés 
intervenus au 1er trimestre 2004. 

 
En termes d’applications, le domaine clinique affiche une croissance de 0,8% et le domaine 
industriel une baisse de 3,8% au 31 mars 2005, à devises constantes. 
 
 

(en millions 

d'euros) 

 

 T1 
2005 

T1  
2004 * Variation

 
Variation 
(hors effet de 

change) 
 

Applications 
cliniques 199,3 199,5 -0,1 % +0,8 % 

Applications 
industrielles 28,3 29,8 -4,9 % -3,8 % 

TOTAL 227,6 229,3 -0,7 % +0,2 % 
 
* Mise en harmonie avec les nouvelles normes comptables IFRS 

 
 
- Dans le domaine clinique, la bactériologie bénéficie du lancement réussi du 

VITEK®2 Compact, dont les ventes sont conformes aux prévisions. La pénétration de la 
gamme d’immuno-essais VIDAS® se poursuit favorablement auprès des Physician Office 
Labs aux Etats-Unis ainsi qu'en Allemagne. Sa progression marque toutefois le pas en 
Europe dans l’attente du lancement du VIDIA®. La concurrence demeure intense dans le 
domaine de la coagulation. 

 
- Dans le domaine industriel, la diminution du chiffre d’affaires est due à la nette baisse 

enregistrée sur les ventes d’instruments d’hémoculture aux Etats-Unis, déjà mentionnée.  
 
 
Pour l'ensemble de l'exercice 2005, la société maintient son objectif d'une croissance de 
son chiffre d’affaires comparable à celle de 2004 a parités constantes.  
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Prochaines communications 

Assemblée Générale des Actionnaires : 9 juin 2005 
Ventes du 2ème trimestre : 20 juillet 2005 
 

A propos de bioMérieux 

bioMérieux est un groupe mondial leader dans le secteur du diagnostic in vitro destiné à des 
applications cliniques et industrielles. bioMérieux conçoit, développe, produit et commercialise 
des systèmes (réactifs, instruments et logiciels) permettant : 

Dans les applications cliniques : le diagnostic, à partir d’un prélèvement biologique (sang, 
salive, urine, etc.), de maladies infectieuses telles que l’hépatite, le VIH, la tuberculose et les 
infections respiratoires, et de pathologies telles que certaines maladies cardio-vasculaires et 
certains cancers. 

Dans les applications industrielles : le contrôle, à partir d’un échantillon industriel ou 
environnemental, de la qualité microbiologique d’aliments, d’éléments naturels (eau, air), de 
surfaces et de produits pharmaceutiques et cosmétiques. 

bioMérieux est une société cotée sur l’Eurolist d’Euronext (Paris) (code « BIM », code ISIN : 
FR0010096479). 

 

Contacts 
 
Relations Investisseurs   

bioMérieux LT Value 
Hervé Laurent Nancy Levain 
Tel: +33 4 78 87 22 37 Tel : +33 1 55 27 15 88 
investor.relations@eu.biomerieux.com nancy.levain@ltvalue.com 
 
 

 

 
 

Relations Presse  

bioMérieux Image Sept 
Christelle Chabert Tiphaine Hecketsweiler 
T : + 33 4 78 87 52 01 Tel : + 33 1 53 70 74 59 
christelle.chabert@eu.biomerieux.com thecketsweiler@image7.fr 
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